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UNIDAD 7. PROPORCIONALIDAD

Notas a tener en cuenta para resolver la ficha:

- Entodos los ejercicios debe estar hecho obligatoriamente el desarrollo o procedimiento para llegar a
la solucion.

- Siempre que sea posible debes operar en forma de fraccion y expresar el resultado como fraccion
irreducible.

- La presentacion es importante, debes cuidarla.
RETO 1

PON A PRUEBA TUS CAPACIDADES

La compra de comida para abastecer el comedor del colegio se hace
mensualmente. Aunque existen ofertas en los supermercados cercanos al
colegio, los responsables de esta tarea no les prestan atencion.

El consejo directivo quiere controlar de manera mas exhaustiva el gasto del
comedor, por lo que estan estudiando las ofertas de zumos.

Compra uno
y |lévate OLr0
a mitad de precio:

3X2

~ Por la com

de 2 botellas de zumo
te regalamos 1,

Por la compra de 5 botellas
de zumo te regalamos 1.

Todas estas ofertas se refieren al mismo tipo de botella de zumo y a idéntico
precio por unidad.



Todas estas ofertas se refieren al mismo tipo de botella de zumo y a idéntico
precio por unidad.

Eres capaz DE... COMPRENDER
Si una botella de zumo cuesta 1,15 €:

a) ;jCuanto cuestan 2 botellas si la oferta es «compra uno y llévate otro a mitad
de precio»?

b) ;Cuanto cuestan 2 botellas si la oferta es «30 % de descuento»?
c) ;Cuanto cuestan 3 botellas si la oferta es «3 X 2»7
ERES CAPAZ DE... RESOLVER

d) Si una botella de zumo cuesta 1,15 €, ;jcuanto cuestan 6 botellas
atendiendo a las distintas ofertas?

ErEs caPaz DE... DECIDIR

e) Si se compran 240 botellas de zumo al mes, ;cudl crees que sera la oferta
mas ventajosa?



RETO 2

MAQUINARIA TORREON compra maquinas
que después vende a empresas
constructoras aumentando un 20 %

su precio.

Sin embargo, se encuentran con el problema
de que sus clientes siempre piden

un descuento y ellos no quieren disminuir
sus beneficios.

ERES cAPAZ DE... COMPRENDER

a) Si el beneficio de la empresa es el 20 % del precio
de venta, ;cual es el beneficio de una maquina
que cuesta 4 250 €7

b) ;Cual debe ser el precio de venta de esa maquina si la empresa quiere ganar
un 20 %?

c) Si un cliente pide un descuento para comprar esa maquina, y la empresa
decide reducirle el precio un 5%, ;cual es el precio final de la maquina?

ERES CAPAZ DE... RESOLVER

d) Para realizar ese descuento, delante del cliente, sin perjudicar sus ganancias,
a su gerente, Joaquin Cardenas, se le ha ocurrido una idea:

Al precio que nosotros
compramos las mdquinas le
incrementaremos un 25 %.
Asi, cuando el cliente venga
a comprar le rebajaremos
un 5 % del precio y nuestros
beneficios sequirdn siendo
los mismos.

¢Cual sera ahora el precio de venta de la maquina de 4 250 €7

e) ;A cuanto ascendera la rebaja que se hara delante del cliente? ;Cual sera el
precio final que pagara el cliente por la maquina?

f) ;A cuanto ascenderan los beneficios de la venta para la empresa?

ERES CAPAZ DE... DECIDIR

g) iCrees que con la idea del gerente los beneficios seguiran siendo
los mismos?



SOLUCION RETO 1

a) 1,15 + %= 1725 €

by 1,15-2 =230<
30% de230€ = 0,69 €
Precio final = 2,30 — 0,69 = 161 €

c) 21,15 = 2,30 € y nos regalan 1 botella.
d) Con la oferta compramaos una y la segunda a mitad de precio:
5i 2 botellas cuestan 1,725 €, 6 botellas cuestan: 1,725 -3 = 5175 &€
Con la oferta 30 % de descuento;
1,15-6-0,70 =483 €
Con la oferta de 3 x 2:
Si 3 botellas cuestan 2,30 €, 6 hotellas cuestan: 2 - 2,30 = 460 €
Con la oferta de 6 > 5:
5-115=575€
e} Con la oferta compramos una y la segunda a mitad de precio:

%-],?25 =207 €

Oferta del 30 % de descuento:
1,15 - 240 - 0,70 = 193,30 €
Conlaofertade 3 x 2:

%O 230 =184 €
Con laofertade 6 x 5:
% 5,75 = 230 €

SOLUCION RETO 2

al 4250 -0,20 = 850 € de beneficio

b) 4250 + 4250 - 0,20 = 5100 € debe ser el precio de venta.
c) 5100 — 5100 - 0,05 = 4845 € precio final de la maguina.
d) 4250 + 0,25 -4250 = 531250 €

e} 53125 - 0,05 = 265,625 € rebaja delante del cliente

53125 — 265,625 = 5046 875 € precio final que pagara.

fl 5046875 — 4250 = 796,875 € beneficio para la empresa
g) Mo son los mismos, con la segunda opcidn ganan menos que con

la primera.



